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Enköping går för fullt

Nyligen lanserades en ny spiskåpa i
två olika utföranden. Fler produkter
ligger på kö och väntar på att nå ut
på marknaden. Olle Nyblad, som är
ansvarig för bostadsventilation på
Fläkt Woods, vill gärna se dem ute så
snart som möjligt. Samtidigt håller
han med Magnus Eklund om att
lanseringarna inte får gå för fort. Då
kommer kvaliteten att sjunka. Inte i
tillverkningen, men i leveranssäker-
heten.

– Vi har mycket på gång, samtidigt
är vårt signum kvalitet i hela kedjan.
Och då gäller det att inte gå för fort
fram utan vara helt säker på att vi
kan leverera rätt kvalitet i rätt tid,
säger Olle Nyblad.

Just nu är de två riktigt stora pro-
dukterna spiskåpor och värmeåter-

vinningsaggregat. De köps både av
sådana som bygger nya hus eller
lägenheter, och av folk som renove-
rar. Målgruppen är fastighetsbolag,
bostadsrättsföreningar och privat-
konsumenter som bor i radhus och
villor.

Många bygger om
– Renoveringsvågen märks tydligt,
säger Magnus Eklund, folk renoverar
och byter ut del efter del i huset. De
börjar ofta med sådant som märks
tydligt, det blir ett nytt badrum eller
ett nytt kök. Så småningom kommer
de till sådant som inte syns lika
mycket, som värmeaggregatet. 

– Det finns en halv miljon ventila-
tionsaggregat i Sverige i dag och
många av dem är upp till  30 år

I mars slogs alla 
rekord, produktions-
trycket på Fläkt
Woods fabrik i
Enköping är hårt. 
På 1500 m2 tillverkas
samtliga produkter för
bostadsventilation. 

– Det är naturligtvis
hemskt roligt att det
går så bra. Samtidigt
är det väldigt viktigt
att vi kan följa upp alla
lanseringar, att vi hin-
ner producera så att
de som beställer får
allt i tid, säger
Magnus Eklund,
platschef på fabriken 
i Enköping.

Just nu produceras mest spiskåpor och värmeåtervinningsaggregat i 
Fläkt Woods fabrik i Enköping.
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gamla. En hel del av dem behöver
bytas, inga maskiner håller hur
länge som helst. Många som
renoverar väljer också att höja
standarden lite när de ändå
köper nytt, säger Magnus
Eklund. 

Villor är en stor marknad.
Bostadsrättsföreningar är en an-
nan.

– När bostadsrättsföreningar re-
noverar tar de ofta ett helhets-

grepp på huset. För dem är
enkelhet väldigt viktigt, det

ska vara lätt att få in de nya
systemen, de ska vara

lätta att montera, och
de ska vara lätta att

underhålla. 
För bostads-

rättsföreningar
väger även de
e k o n o m i s k a

skälen tungt när
man bestämmer vad man

ska göra under renoveringen.

Hög återvinning 
minskar kostnaderna
– Ett ventilationssystem med hög
återvinning gör att du lätt räknar
hem investeringskostnaderna på
några år. Det gäller inte bara bostads-
rättsföreningar, samma sak gäller vil-
lor, säger Tomas Baltzer, som är
marknadsansvarig på fabriken i En-
köping. 

För många är det lättare att ta till
sig att man sparar pengar på att ha
ett välfungerande ventilationssystem
än att det är bra för hälsan och för
välbefinnandet. 

– Vi har ett stort arbete framför oss
när det gäller att försöka ändra de
attityderna, säger Olle Nyblad.

– När ventilationen fungerar som

bäst märks den inte alls, den varken
hörs eller syns. Medan bra belysning
är något alla noterar, liksom bra ljud-
isolering. Men ventilationen och
luften tänker vi inte på, därför är det
mycket svårare att diskutera dessa
frågor. De flesta vet inte ens vilken

typ av ventilation de har hemma.
– Samtidigt, säger han, är det lätt

att få människor att förstå vikten av
god ventilation när de väl tar sig tid
att sätta sig in i saken.

– När man berättar vilka möj-
ligheter det finns är intresset oerhört
stort. 

Fabriken i Enköping ligger intill
järnvägen som går mellan Västerås

och Stockholm. I den jobbar
cirka 20 personer. Allihop kan
utföra flera olika typer av
arbeten, annars hade man inte
klarat produktionstopparna.

Variation i jobbet
– Det går inte att ha ett gäng
som gör enbart spiskåpor och
ett annat som gör aggregat. För

att klara högre produktion av en pro-
dukt är det viktigt att folk kan flera
saker. Dessutom gör det ju faktiskt
allas jobb roligare, det blir större
variation på det sättet.

När Fläkten besöker fabriken job-
bar de flesta med att göra spiskåpor.

För att klara produktionen har två
extra personer hyrts in från en
bemanningsfirma. Tvåskift har också
införts.

– Vi kan öka produktionen ännu
mer, det går ju att ha både treskift
och helgarbete, säger Magnus
Eklund. 

– Samtidigt begränsar ytan oss till
en del, vi har helt enkelt inte plats för

“Du räknar lätt 
hem investeringen 

på några år”

Fr v platschef Magnus Eklund och marknadsansvarig Tomas Baltzer noterar nöjt
att man har fullt upp på  Fläkt Woods fabrik i Enköping – för tillfället har man
infört tvåskift för att klara produktionen.

➟
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➟ allt material som behövs om vi skulle
öka produktionen till det dubbla. 

Export till Japan
Huvudmarknaden för produkterna
från Enköping är Sverige – men man
ser stora möjligheter även utom-
lands.

– Norge, Danmark och Finland är
ju uppenbara marknader, liksom
Storbritannien. Tyskland är också
mycket intressant, där finns en stor
medvetenhet om hur viktig luften i
bostaden är, säger Tomas Baltzer. 

En överraskande marknad är
Japan. Där har ett byggföretag
använt Fläkt Woods produkter från
Enköping i 30 år. Inte för att någon i
Sverige kom på att här borde det
finnas en marknad. Det var tvärtom
japanerna som hörde av sig. För 30 år

sedan byggde man nämligen
om hus på samma sätt i Japan
som i Sverige, man tätade för
att spara energi. Liksom i
Sverige fick man då problem
med mögel inomhus eftersom
ingen tänkte på att ett tätare hus
behöver bättre ventilation.
Japanerna såg sig om i världen
efter någon som haft liknande
problem, och löst det. 

– Vi har ungefär samma kli-
mat som man har i den delen
av Japan, och vi hade kunnat
lösa problemet, säger Tomas
Baltzer. 

Japanerna har blivit kvar som kun-
der, flera gånger om året går fyllda
containers med främst frånluftsfläk-
tar till Japan. ■

Materialet står uppradat längs 
fabrikens ena långsida. 




